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AMAZING HOMES

GEEF UW INTERIEUR
DE GEPASTE PERSOONLIJKHEID

EEN WONING OF EEN GEBOUW STRAALT AF OP DE PERSOON DIE ER IN WOONT OF HET BEDRIJE
DAT ER IN GEVESTIGD IS. EEN STRAK AFGELIJNDE BUITENKANT ZORGT VOOR EEN HEEL ANDERE
INDRUK DAN EEN FANTASIERIJK EN WEELDERIG UITERLIJK. MAAR HETZELFDE GELDT VOOR WAT
ER BINNEN DE MUREN TE ZIEN IS. HET IS BELANGRIJK DAT OOK DE INRICHTING OVEREENSTEMT
MET DE PERSOONLIJKHEID VAN DE BEWONER OF HET BEDRIJF. WERKEN MET EEN INTERIEURAR-
CHITECT KAN DUS EEN VERSCHIL MAKEN EN VAN UW WONING OF BEDRIJFSPAND NOG MEER
EEN 'THUIS' MAKEN. AMAZING IN MOTION SPRAK MET VIER VOORAANSTAANDE SPECIALISTEN IN
INTERIEURARCHITECTUUR, EN ONTDEKTE DE MEERWAARDE DIE ZIJ KUNNEN BIEDEN.

TEKST JEROEN COTEUR
FOTO'S. ISTOCK, PATRICK PONSEELE, BOURGONDISCH KRUIS, SYR-ARCHITECTS, VLASSAK-VERHULST

Bij het betrekken van een nieuw of een gerenoveerd pand komen heel
wat kosten kijken. Bij het opmaken van het kostenplaatie wordt dan soms
ook de overweging gemaakt of het inschakelen van een interieurarchitect
wel een nuttige investering is.

“Het lijkt me logisch om te werken met een interieurarchitect wanneer de
klant een harmonieus geheel verwacht, zowel qua indeling, vormgeving,
materialen, verlichting en kleur”, zo zegt Isabelle Vandekerckhove van
Bourgondisch Kruis. “De klant kan zin ideesn doorspelen, maar kan
moeilijk alle materialen kennen en voor de nodige coérdinatie zorgen
De interieurarchitect zorgt eveneens voor een perfect resultaat en een
feilloos verloop van de werken!”

“Onze architecten en interieurarchitecten worden vanaf de ontwerpfase
bij het project betrokken’, zo klinkt het bij Viassak-Verhulst “Zo kan de
klant zeker zijn van een perfecte harmonie tussen architectuur, interieur
en omgeving. Van begin tot einde omringen deze gespecialiseerde
mensen de klant om samen de sfeer te bepalen en te creéren zoals hij
het in gedachten had”

KWALITEIT, VANAF ONTWERP TOT UITVOERING

Steven Mestdagh van SYR-ARCHITECTS sluit hierbij azn: “Een ontwerper
moet zich in de eerste plaats een goed beeld kunnen vormen over de
wensen van de klant. We onderscheiden twee soorten klanten Enerzids
klanten die al een goede smaak en een neus voor goed design hebben en
enderzijds klanten die nood hebben zan goed advies Beide klantentypes
doen beroep op een (interieur)architect omwille van het duurzame van het
project en omwille van de kwalitatieve opvolging van ontwerp tot uitvoering!”
“Een interieurarchitect heeft een duidelitke visie op esthetiek en functio-
naliteit. Deze wordt ingezet met het doel de bewoners een echte 'thuis' te
geven', zo besluit Patrick Ponseele.

VISITEKAARTIES

Doordat men rekening dient te houden met de specifieke wensen van de
klant is elk interieurproject quasi uniek. Wij vroegen ons panel naar de
verwezenlijkingen die er voor hen echt bovenuit steken.
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Patrick Ponseele Bourgondisch Kruis Philippe Van Goethem

"Voor ons project in Chateau Castigno in
Frankrik ging de klant volledig mee in het
voorstel om alle gordijnen buiten te hangen!”,
vertelt Patrick Ponsecle. "De intentie was om de
gordijnen te laten wapperen door de heersende
windstoten die er zijn en zo een bijkomende dy-
namiek te bekomen rond de prachtige ‘chateau’
omringd door zijr wiinvelden. Zo'n realisatie kan
enkel maar komen als je op één lijn zit over het

‘gevoel dat zo'n wijnkasteel moet brengen”

“Eén van onze opmerkelifkste projecten waren
feestzalen de Waerboom en wellnesscentrum
Waerewaters te Groot-Bijgaarden’, geeft Isabelle
Vandekerckhove van Bourgondisch Kruis aan.
‘Alleen al door de omvang van de projecten
was het een hele uitdaging. We stonden in voor
zowel ontwerp als uitvoering. De voornaamste
materialen die gebruikt werden, waren een cam-
binatie van natuursteen (Bourgondische steen en

blauwsteen) en hout (voornamelijk eik).

AUTHENTICITEIT EN HARMONIE

“Een verwezenlijking waar we terecht trots op
mogen zijn is zeker het 's Gravenhof, waar onze
kantoren gevestigd zijn", zo vervolgt men bij
Vlassak-Verhulst, "Dit prachtige bouwwerk dat
we volledig zelf restaureerden, illustreert perfect
onze filosofie: onze passie voor het authentieke
en het vermogen om dat alles harmonisch te
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Vlassak-Verhuist

verenigen met moderne bouwstilen en deccratieve elementen. Ook de villa's van
Vlassak-Verhuls zijn met niets te vergelijken. Ze hebben geen pretentie, maar stralen
klasse, sfeer en persoonlijkheid uit. Onze creaties maken op een natuurlijke manier
deel uit van onze leefomgeving.”

"Voor ons is dat het herinrichten van 6500m? kantoren voor Allen& Overy in Brussel”,
zegt Steven Mestdagh van SVR-ARCHITECTS. “Daar hebben we de bestaande
ruimte geoptimaliseerd met bijkomende interne meeting rooms en cosy-corners.
We zorgden voor een duurzame renovatie van het dak en de beglazing, en een
doordachte klimaatbeheersing. Toen het idee van transparantie voor het eerst werd
geintroduceerd door meer daglicht binnen te brengen in de circulatiegangen, werd
het concept van privacy in vraag gesteld, De medewerkers maakten de omschakeling
van gesloten, discrete lokalen naar vernieuwde intieme werkplekken met een groter
gevoel van open ruimte en betere communicatie. Het sluitstuk werd de herinrichting
van de ‘Client Zone' in 2013 met een volledige herschikking van het onthaal en
wachtruimte met tijdloos meubilair in designer’s classics.”

DE FAVORIETE VIERWIELERS...

Uiteraard konden we het niet laten om ook nog even te polsen naar de favoriete
automerken van ons panel interieurarchitecten. De reacties zijn hier uiteenlopend en
soms verrassend...

“Voor mij is dat een Alfa Romeo, een 1300 G1-Junior gebouwd in de jaren 70", aldus
Steven Mestdagh van SVR-ARCHITECTS. “In 1996, tiidens een bezoek aan vrienden
in Kopenhagen, deed een grote Alfa Romeo-overzichtstentoonstelling de viam weer
opflakkeren.

“Bij ons in het bedriif werken we momenteel met de BMW X5, zegt Isabelle
Vandekerckhove van Bourgondisch Kruis. “Deze wagen scoort erg goed op vlak van
prijs-kwaliteitsverhouding, comfort en veiligheid.”

“Mijn voorkeur gaat nog steeds naar de Range Rover Sport”, gaat Patrick Ponseele
verder. “Die heeft mij overtuigd met zijn tijdloos design, allure, comfort, terreineigen-
schappen,.. Je kan er overal mee aankomen zonder dat je een etiket krijgt opgekleefd.
Zo zie je maar... klasse verdwijnt nooit!”

En ook bij Vlassak-Verhulst heeft men een uitgesproken mening over wagens: “Je kan
er niet om heen dat een luxe automerk zoals Range Rover, Maserati of Lexus het best
overeenstemt met een luxury living'l"
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Sterke structuur bezorgt

SVR-ARCHITECTS

wereldwijde afzetmarkt

{ Tekst: Ruud Van De Locht - Foto's: SVR ARCHITECTS }

Ackermans & van Haaren - Antwerpen BNP Paribas Fortis - Brussel
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Philippe Van Goethem

VR-ARCHITECTS beschikt over een sterke structuur die op

vijf kernwaarden stoelt: duurzaamheid, meerwaarde, engage-

ment, mee-ondernemen en kennis & expertise. Die passen ze
telkens opnieuw toe in de diverse marktgebieden waarop ze actief zijn.
De totale waardecreatie van elke specifieke klant verliezen ze nooit uit
het oog.

SVR-ARCHITECTS bouwde de voorbije decennia o.a. op het vlak van
renovatie een sterke knowhow uit. “Hierdoor krijgen we een juist beeld
van de kwaliteiten van een gebouw en hoe het nieuw leven in te blazen.
Bovendien veroorzaak je een kleinere footprint aan afvalmateriaal wat de
duurzaamheid ten goede komt. Tevens willen we ook duurzame relaties
onderhouden met investeerders, ondernemingen, projectontwikkelaars,
bouwheren of de overheid. Met elke organisatie die groei wil realiseren
via een nieuwe werkplek, bouwen we standvastige lange termijnrelaties
op”, verduidelijkt zaakvoerder Philippe Van Goethem. “Dat bewijst
bijv. het project dat we uitvoerden voor Ackermans & van Haaren in
Antwerpen, dat na tien jaar nog altijd actueel is. De combinatie van
een bestaand iconisch gebouw met een moderne uitbreiding, blijft ook
vandaag zowel voor de gebruiker en zijn directie omgeving een meer-
waarde.”

MEERWAARDE

De som van de ervaring, creativiteit en kennis van de SVR-architecten
leidt tot een gebouw dat een recurrente schakel vormt in de totale
waardecreatie van de klant. “De klant moet die meerwaarde kun-
nen ervaren binnen zijn organisatie. Een mooi voorbeeld vormt het
BARC-labo in Gent. De opdrachtgever getuigde dat zijn medewerkers
veel positiever ingesteld zijn en sterker presteren. Bovendien is er een
pak minder werkverzuim dan voorheen, dankzij de lichtere, groenere,
gezondere en meer functionele omgeving waarin ze aan de slag zijn.
Bovendien geef je op deze manier ook het imago van je klant een
sterke boost.”

ADVERTORIAL

BARC-labo - Gent

ENGAGEMENT

Wanneer SVR-ARCHITECTS een engagement aangaat met een klant,
wil ze die ook voor de volle 100% waarmaken. “We streven naar het
ideale evenwicht tussen scope, budget timing en bovenal kwaliteit. Als
één van die vier puzzelstukjes wijzigt, heeft dat invloed op het onderling
evenwicht. Daarom volgen architecten, projectleiders, stedenbouwkundige
planners, interieur-designers, bouwkundig tekenaars en administratieve
medewerkers elk project met grote betrokkenheid op, onder de directe
verantwoordelijkheid van de bouwheer én onze organisatie.”

MEE-ONDERNEMEN

SVR-ARCHITECTS beschouwt zichzelf als volwaardige mede-ondernemer.
“We willen samen met de klant zijn specifieke doelstellingen op het vlak van
huisvesting en werkomgeving realiseren. Zo streven we hun algemene doel-
stellingen na: een stevigere marktpositie, een hogere rendabiliteit, een sterkere
uitstraling, een grotere capaciteit en een verhoogde doeltreffendheid.

KENNIS & EXPERTISE

De rode draad die doorheen het DNA van SVR-ARCHITECTS loopt, zijn
de kennis en expertise die de andere vier pijlers een exira meerwaarde
geven. “Want naast het technische, esthetische en organisatorische aspect,
hebben we in het bijzonder oog vaor het ideale kwaliteitsevenwicht van
elke specifieke klant. Zo kan het eindresultaat van twee klanten uit de-
zelfde branche zich totaal anders profileren”, vertelt Philippe.
SVR-ARCHITECTS richt zich op zes ‘core-niches’: kantoren, huisvesting,
retail, zorgsector, industrie en laboratoria. Op dit laatste vakgebied zijn ze we-
reldwijd actief. “De voorbije acht jaar hebben we zwaar ingezet op studiewerk
in deze sector. Onze rol van ‘architect en programmeur’ zorgt ervoor dat we
erg snel het verschil maken in een wereld waar zowel de kennis van opbouw,
organisatie en een specifieke flexibiliteit belangrijk zijn. Je kan gerust stellen
dat renovatie én laboratoria onze absolute sterkhouders vormen!”

Meer info: www.svr-architects.en
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